





	

		
        

			
	








			


	
		
■ 業種特化型顧問契約　顧問先100社継続率99%実現

	
	
	
		このような方におすすめ

	

	
	

●「業種特化」特化で顧問開拓をご検討している先生方

●「業種特化の顧問契約」における商品設計について知りたい先生方

●「業種特化の顧問契約」のプロモーション戦略について知りたい先生方



	

  
	
		本小冊子の内容 

	

	
	
		コロナウィルスの影響下においても、顧問開拓・高顧問継続率に成功している事務所は「専門技術・専門特化」「ワンストップ」型であります。

「業種特化」における成功事例は豊富にあり、業種特化顧問契約の詳細を知りたい方はぜひレポートをご覧ください。

	

  
	
  
	
		本レポートを読む「メリット」

	

	
	
		・なぜ業種特化顧問契約が必要なのかがわかる

・業種特化顧問契約の成功事例がわかる

・業種特化顧問契約におけるマーケティング手法がわかる

		

	

  
	
		DL用レポートの目次

	

	
	


●　なぜ業種特化の顧問契約なのか

●　伸びている事務所の特徴と目指すべき方向性

●　企業法務分野における3C・4P分析

●　業種特化における"商品設計"の深耕プロセス

●　業種特化顧問契約におけるWEBプロモーション戦略


		


 
        －資料をダウンロードいただきましたみなさまへの特別特典－

    

    
    

        ①【無料経営相談】

        1回60分の無料個別経営相談を設定させていただいております。

        経営、マネジメント、採用等についてのことと、どんな内容でも問題ございません。

        東京本社・大阪本社ではもちろんのこと、オンライン会議でも行うことができるだめ、全国どこの場所からでも相談可能です。

        ぜひお気軽にお申し込みください。

        

        ②【経営研究会】

        経営研究会では、貴事務所の経営、マーケティング、マネジメントを会員企業様、船井総研と共に進めていく機会を提供します。

        初回の無料お試し参加を随時受付けております。

        また、初めてご参加する方に現在のお悩みを聞きながら、どう研究会を有意義に利用できるか、その他ご不明な点・ご質問にお答え
        する機会として、すべての参加者様に事前の30分間の個別事前ガイダンスを実施しております。

        この機会に、ぜひご参加ください。

        研究会ページ：https://bengoshi-samurai271.funaisoken.co.jp/e00/0157


    

		


  







無料レポートダウンロード

フォームの状態を確認しています...




    
    
    
    
    
    
    
    















  
    
  





  
	タイトル
  
	
      
      



  





	貴事務所名必須
  
	
      
      








	お名前必須
  
	例）船井　太郎（代表取締役）

      
      








	お電話番号必須
  
	入力例:0312345678

      
      








	連絡先メールアドレス必須
  
	入力例:foo@example.com

      
      








	【ダウンロード特典】無料経営相談必須
  
	▼ レポートダウンロード特典として、弊社の士業事務所相続専門のコンサルタントによる無料経営相談（約60分程度）をご利用いただくことができます。

      	船井総研東京本社にて、無料経営相談を利用する
	オンライン（テレビ会議システム等の仕様）にて、無料経営相談を利用する
	利用しない


      








	無料メールマガジン購読必須
  
	▼こちらのチェックは必須とさせていただいております。【船井総研サムライ通信（週２配信）】

      	無料メールマガジン【船井総研サムライ通信】を受け取る


      








	個人情報保護方針必須
  
	ご記入いただきました個人情報は、個人情報保護に関する方針に基づいて厳重に管理いたします。必ず事前に「個人情報保護方針」をご確認され、ご同意をお願いいたします。

      	同意する
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