























   船井総合研究所　>　船井総研お薦め！ 無料レポートダウンロードお申し込みフォーム 





 
  
    このような方におすすめ

  

  	コロナ前の業績水準にまで立て直しができていない会社様
	自社経営の将来・未来を悲観なされている会社様
	MA（マーケティング・オートメーション）やCRM（顧客関係管理）、BIツール（ダッシュボード）等、デジタルの最新情報を知りたい経営者様・幹部様
	マーケティングや営業面のDXを推進し、営業・業務を効率化させたい経営者様・幹部様
	新規見込み顧客の開拓に苦戦している経営者様・幹部様


  
    目次

  

  	BtoB（法人向け商品・サービス提供）業界 今後・これからこうなる！
	BtoB業界でDX導入する意味・意義
	BtoB業界のDX導入のポイント・ズバリこれをしよう！
	DX導入事例（Before⇒After)
	船井総研でお手伝いできること
	関連する専門サイト・研究会
	【特典】無料オンライン経営相談


  
    レポートの内容

  

  コロナ禍で「対面・接触型」の営業手法が大幅に見直され、オンライン営業や営業面のDX（デジタルトランスフォーメーション）が進んだ2020年。

    その過程において「非対面・非接触」の営業体制への転換は、多くのメリットとデメリットの両面をもたらしました。

    出張費の削減に繋がった、移動時間を削減し他の業務に時間を使えるようになった、ワークライフバランスに繋がった等のメリットを享受できました。

    その一方で、営業先や顧客接点が減った、営業先の温度感を把握できにくくなった、展示会等で集められるはずだった名簿を失った、「やはり対面・接触型の方が良い」という固定概念が残った、というようなデメリットもありました。

    しかし、新型コロナウイルス感染拡大の推移、変異株の出現・蔓延状況、ワクチンの普及状況等を総合的に考慮した場合、「対面・接触型」の営業をメインに続けることは得策とはいえません。

    考えられるいかなる状況下でも対応可能な、オンライン営業・インサイドセールスで自社の売上・収益を高い水準で維持し続ける、成長し続けられる体制を構築すること、営業先の温度感の客観的把握、受注の効率化、休眠名簿・名刺の活性化等、営業面のDX化を推進させることが急務です。

    オンライン営業やデジタルマーケティングの効果的な方法にお悩みの、中小企業の経営者様・幹部様向けに、無料でダウンロードいただけるDXソリューションレポートをご用意しましたので、この機会にぜひダウンロードの上、ご覧くださいませ。

  
    このレポートを読むメリット

  

  	オンライン営業や法人向けのデジタルマーケティングの概要が分かる！
	オンライン営業や法人向けのデジタルマーケティングの具体的な事例が分かる！
	輪ゴム等で束ねて保管されていた自社の名刺をフル活用できる！
	デジタル化により、業務効率化やマーケティングの自動化ができる！
	コロナ禍で失った売上を取り戻せる可能性が高まる！
	DX推進企業として、自社をブランディングでき、デジタルに強い人材が集まる可能性が高まる！


  
    お客様の声・実績

  

  「オンライン営業導入で昨年対比売上2倍超えを達成できた！」

    「マーケティング・オートメーションの導入で130％の受注単価アップ／50社を超える新規顧客開拓に成功できた！」

    「訪問営業を止めてオンライン営業に切り替えたことによって、昨年対比受注件数が15倍にアップできた！」




 


  







船井総研お薦め！ 無料レポート ダウンロード

フォームの状態を確認しています...




    
    
    
    
    
    
    
    















  
	あなたが選択したレポート
  
	
      
      



  





	お名前必須
  
	
      
      








	御社名必須
  
	
      
      








	従業員数必須
  
	
      選択してください
5名以下
6名～20名
21名～50名
51名～100名
101名～1000名
1001名以上


      








	役職必須
  
	
      選択してください
代表権のある経営者
上記以外経営者
部長・事業責任者
その他


      








	都道府県必須
  
	
      選択してください
北海道
青森県
岩手県
宮城県
秋田県
山形県
福島県
茨城県
栃木県
群馬県
埼玉県
千葉県
東京都
神奈川県
新潟県
富山県
石川県
福井県
山梨県
長野県
岐阜県
静岡県
愛知県
三重県
滋賀県
京都府
大阪府
兵庫県
奈良県
和歌山県
鳥取県
島根県
岡山県
広島県
山口県
徳島県
香川県
愛媛県
高知県
福岡県
佐賀県
長崎県
熊本県
大分県
宮崎県
鹿児島県
沖縄県


      








	メールアドレス必須
  
	(正しく記入してください)

      
      








	メールマガジンについて必須
  
	本レポートに関連する業種やテーマで、最新のレポートや経営に役立つ情報をメールマガジンで送付させていただきます。
本レポートに関連するメールマガジンの購読への同意が条件となります。

      	同意する


      








	無料経営相談について必須
  
	～ 無料経営相談とは？～

弊社コンサルタントへの経営相談を無料でご利用いただけるサービスです。興味がある、あるいは相談してみたいテーマについて、その分野に特化したコンサルタントが対応させていただきます。

また、オンラインによる相談もお受けしております。カメラ付きパソコンまたはタブレット、スマートフォンのいずれかをお持ちであれば特別な機材は必要ありません。

※日時については、追って調整させていただきます。


      	希望する(弊社よりご連絡させていただきます)
	希望しない


      








	携帯番号必須
  
	例）080-1234-5678

      
      








	ダウンロードについて必須
  
	以下の行為を禁じます。
悪質と判断された場合は、アクセスを制限させていただく場合もございますのでご了承ください。

 ・コンサルティング業界、調査会社等に所属されている方のダウンロード
 ・大量のレポートダウンロード

      	同意する


      








	個人情報保護方針必須
  
	
      	同意する


      








	このレポートダウンロードをどこで知りましたか？必須
  
	
      	船井総研のメールマガジン(E-mail)
	船井総研から送られるダイレクトメール(郵送物)
	Facebook広告
	Facebook以外の船井総研のWeb広告
	SNSでの投稿・シェア
	船井総研のホームページ
	船井総研のYouTube
	WEB検索（Google、Yahoo等）
	その他


      








  
    
  





  
    
  





  
    
  





  
    
  





  
    
  





	gclid
  
	
      
      








	gclidexpiryDate
  
	
      
      








	yclid
  
	
      
      








	yclidexpiryDate
  
	
      
      










	













 

 ・フォームに必要事項を記入し、確認ボタンを押してください。

  ・このフォームからのデータ送信は、SSLにより保護されています。 





 




    

    


























  











