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  福祉用具レンタル業 商圏と出店の考え方
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 このような方におすすめ


●自社エリアをどう考えたらよいかが知りたい

●自社のシェアがどのくらいなのか知りたい

●もっと伸びるために商圏から考え直したい

●ある程度伸びてきたので新規エリアの出店を考えている

●出店していくときの店長育成に悩んでいる


   本レポートを読む「メリット」


●福祉用具のシェア算出の方法がわかる

●シェアと商圏でのポジションの関係がわかる

●エリア深耕とエリア拡大をどう考えていくかがわかる

●より強い体質にしていくための道筋がわかる

●出店時の店長育成のあり方がわかる


 DLレポートの目次


1.福祉用具レンタル業のシェアの考え方

2.シェア上位企業ほど有利になる

3.広い商圏で薄い商売よりも狭く絞って濃い商売を

4.福祉用具レンタル業の出店の考え方

5.船井流企業成長と高収益化の考え方

6.業界トップ企業に学ぶ出店と店長育成

   


   
            下記のフォームにご記入いただき、お申し込み下さい。メールフォーム送信後、ダウンロードページが表示されます。

また、当フォーム入力送信後、弊社より自動返信メールが届きます。そのメールの中にもダウンロードページのURLが表記されております。
   

   
            ※ お申し込み頂く前に、株式会社船井総合研究所のプライバシーポリシーをご覧頂き、ご同意頂きますようお願い申し上げます。

※ お申し込みいただきました方には、メールマガジン「福祉用具＆リフォーム　業績UPメルマガ」（無料）を代理登録させていたきます。

※ 登録完了次第、船井総研から登録完了メールが自動配信されますのでご了承ください。
   

 






  







福祉用具パラメーターフォーム【福祉用具】

フォームの状態を確認しています...




    
    
    
    
    
    
    
    















  
    
  





  
	テキスト名
  
	
      
      



  





	貴社名必須
  
	入力例:株式会社船井総合研究所

      
      








	氏名必須
  
	
      	姓
      
	名
      


      









	役職必須
  
	役職がない場合は「なし」と入力してください

      
      








	貴社ご住所必須
  
	入力例:東京都千代田区丸の内1丁目6番6号 日本生命丸の内ビル21

      
      








	メールアドレス必須
  
	入力例:foo@example.com

      
      








	電話番号必須
  
	入力例:0312345678

      
      








	【特典】 無料経営相談必須
  
	
      	船井総研 大阪本社にて、無料経営相談を利用する
	船井総研 東京本社にて、無料経営相談を利用する
	オンラインにて無料経営相談を利用する
	利用しない


      








	個人情報保護方針[image: 新しいウィンドウが開きます]必須
  
	
      	同意する
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